证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                     编号：2019-013
	
投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他

	参与单位名称及人员姓名
	长江证券：李浩；天风证券：李阳；方正证券：朱悦、曹倩雯；国泰基金：李恒；东方资管：刘长杰；财通基金：陈宽；上海泓湖投资：刘坤；南京双安资产：胡杨；深圳鼎泰资本：曾恺杰。

	时间
	2019年7月1日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、章佳佳

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、请问公司产品的竞争对手有哪些？
答：公司不同产品、地区等领域的竞争对手不一样。
2、请问公司未来计划增加多少销售人员？
答：公司销售人员的规模主要根据市场需求和公司业务布局情况而定。
3、公司的零售渠道盈利较强，为什么同行不都去学习？
答：相对于传统的经销模式，公司的经销模式的确有以下优势：一是经销商的层级相对较少，一般为2、3级，比较扁平，相对盈利空间会大一些；二是在全国各地设立了30多家分公司，负责统筹管理各区域市场，公司对市场的把控能力以及渠道的执行力较强；三是销售分公司及销售人员分布在市场一线，同时也是庞大的信息网络，可以将市场的信息迅速反馈到公司本部，加快公司对市场的反应速度。但同时，这种营销模式也存在着管理难度大、销售费用较高等缺点。每种销售模式都有其优缺点，每家公司也有不同的特点和风格，没有绝对的好与坏，适合的才是最好的。
4、请问公司原材料国内和进口的采购占比情况？
答：目前公司原材料国内、国外采购都有，不同产品的原材料采购情况有所不同。
5、请问公司零售市场份额空间还有多大？
答：目前公司PPR产品全国市占率为8%左右，市场空间仍然较大。例如公司华东地区，即使目前营收占比最高，市场份额相对其他区域也更高，但目前公司在华东区域的销售主要集中在江浙沪三地，其他区域销售占比较低，且就浙江而言也仍有薄弱的区域，所以仍有很大的空间。同时，除了管道业务，公司积极开拓防水、净水等新领域，其市场发展空间也很大。
6、请问防水业务的进展情况？
答：公司防水业务总体上进展比较顺利，产品品质、施工工艺等都得到高度认可，销售基本按计划稳步推进，为后续全国市场推广打好基础。
7、请问公司净水业务进展情况？
答：目前公司净水业务发展情况良好，基本按计划推进。
8、请问目前有取代PPR的其他产品吗？
答：PPR产品作为节能环保型建筑给水管材，具有耐压、耐高温、耐腐蚀性能好，重量轻、使用寿命长、接口不渗漏等特点，已被市场高度认可，目前尚未发现短时间内能够完全替代PPR管道的新型管道。目前来说，国内以塑代钢还是长期发展趋势。
9、请问公司地暖产品的发展状况？
答：公司地暖产品近年来发展情况不错。之前该产品在北方市场运用广泛，近年来长江中下游地区等南方市场的用户也越来越多。
10、请问公司如何看待华南市场？
答：华南市场因当地品牌强势、消费观念及装修习惯等不同，目前拓展难度相对比较大，公司已在局部市场实现突破。
11、请问公司各销售分公司的开支成本由各自覆盖吗？
答：是的。从公司内部来说，每家销售分公司都是独立考核，自负盈亏。
12、请问公司怎么看今年的销售情况？
答：今年以来外部市场环境没有太大改善，市场需求依然比较疲软，公司自身也存在一些需要改进和完善的地方，总体来说完成销售目标有一定压力，需要付出更多的努力。
13、请问老旧小区改造对公司业务的影响？
答：老旧小区改造会对公司业务发展有一定的积极影响，例如市政工程、建筑工程等。
14、请问公司经销商平均与公司的合作年限是多少？
答：公司与经销商保持了良好的合作伙伴关系，目前经销商队伍中合作时间达10年以上也较多，总体忠诚度较高。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年7月1日



