证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                     编号：2019-007
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            √其他：投资者接待日

	参与单位名称及人员姓名
	国泰君安证券：黄涛；广发证券：赵勇臻；长江证券：李浩；中信证券：陈中亮、孙富强；中金公司：龚晴；国盛证券：黄诗涛、房大磊；招商证券：郑晓刚；海通证券：冯晨阳；华泰证券：陈亚龙、张雪蓉；兴业证券：陈晨、包斌；中泰证券：孙颖；安信证券：邵琳琳、杨光、计哲飞；光大证券：胡添雅；太平洋证券：郁晾；中银国际证券：余斯杰；天风证券：李阳、甘力、云南；华创证券：师克克；湘财证券：李兵；新时代证券：石林；永安国富资管：孟乐、王俊韬、周逸云；摩根士丹利：陈航杰；东方证券资管：钱思佳、刘文杰；嘉实基金：沈玉梁；兴业基金：陈楷月；兴全基金：周文波；富国基金：曹文俊、徐颖真；安信基金：张翼飞；国泰基金：李恒、金烨；泰康资产：吕无双、钱佳佳；国投瑞银基金：叶青；圆信永丰基金：陈臣；民生加银基金：赵洁；鹏扬基金：罗成；东方基金：许文波、罗诚；新华基金：谷航；华泰保兴基金：陈奇凡；兴业国际信托：卢宏峰、郑玥；亚太财产保险：刘培；华安财保资产：庞雅菁；浙江巴沃资产：刘钦华；上海智德投资：伲曉曼；敦和资产：陈文敏；毅木资产：任清莲；江苏汇鸿资产：范炳邑；上海丹弈投资：朱亮；杭州正晖资产：黄海涯、陈梁；青榕资产：何卉；上海至璞资产：毛学麟；上海佳善资本：孙铭钊；浙江九仁资本：王子豪；上海寻常投资：姜菏泽、孙涛；上海羲仲资产：施钰；证券时报：张昊昱；中国证券报：林军北；个人：卞正彧、虞豪栋、金余益、张中磊、吴鹏伟、殷宏达、冯向群、王美玲、夏明超、贺小敏。

	时间
	2019年4月8日

	地点
	新华侨大酒店

	上市公司接待人员姓名
	公司董事长兼总经理金红阳先生、董秘兼副总经理谭梅女士、财务总监陈安门先生等

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司董秘兼副总经理谭梅女士作公司经营情况介绍
1、外部环境
2018年，整个经济环境错综复杂，市场环境严峻。受房地产调控、原材料价格波动、金融去杠杆、货币和信用紧缩、环保风暴、住宅产业化等综合因素影响，国内塑料管道行业竞争加剧，企业发展面临更多的困难和挑战。
塑料管道行业发展现状：在国家相关政策推动以及新市场需求的拉动下，整体运行平稳。2018年塑料管道总产量约1,567万吨，同比增长3%左右；行业结构逐步转变，集中度进一步提升，标准化、品质化、智能化、服务化、生态化发展渐成行业发展主流。同时，也存在产能过剩、市场竞争日趋激烈、智能化发展有待提高、技术研发投入、绿色发展等不足。
2、公司经营情况

面对错综复杂的国内外经济形势和严峻的市场环境，报告期公司继续坚持以“可持续发展”为核心，战略引领与问题导向相结合，全年以百日攻坚、投入产出为主线，不断强化产品研发、优化组织结构、升级品牌建设，重抓市场拓展，实现了经营业绩的稳健增长。2018年度，公司实现营业收入45.7亿元，同比增长17.08%，完成计划的97.65%；归属于上市公司股东的净利润9.78亿元，同比增长19.12%。
主要工作情况：
（1）战略性排兵布阵，为可持续发展布好局。梳理生产与销售两大组织体系，进一步完善组织架构；承接双轮驱动战略，销售体系明确零售业务、建筑工程、市政工程三大业务线；调整优化零售业务三大片区组织架构，加快市场新布局；完善销售业务线MFO管理模式，加强经营风险管控。
（2）做好市场“深耕”与“深攻”，各项业务实现高质量增长。零售业务画好同心圆，做好管道主业同时有序推进防水、净水布局，积极拓展增量空间；2018年PPR业务逆势增长18.08%。工程业务坚持风险控制第一，不断创新并完善业务模式，市政工程、建筑工程专线推进，努力寻求新突破。海外市场坚持走出去战略，大力开展外贸合作，不断提升国际知名度；出口业务同比增长25.81%。
（3）加强研发体系建设，专业研发实力全面提升。明确研发方向，凸显差异特色；升级研发平台，提升研发效能；以需求为导向，促进科研成果转化。2018年，公司在研项目30多项，其中省级新产品立项11项，鉴定4项；发布标准9项；申报专利100多件，其中发明专利36件。
（4）“智造”升级，助推生产稳质增效。聚焦重点，持续优化，智能排产、立体智库有序推进，品质管控实现闭环，精益型制造再上台阶。以两化融合为抓手，对设备、项目等进行升级改造，同时搭建以“科学管理”为核心的大数据分析平台，智造水平与管理效率进一步提升，品质保障有力。
（5）攻坚实战赋能，强化年轻力量梯队建设。遵循人力资源总规划，从文化互联、组织优化、人才培养、梯队优化、团队激励五方面重点着手，坚持实战赋能打造内外两支队伍；大胆启用年轻干部，大力储备年轻骨干，加速新生力量的引进和成长，为公司转型升级、可持续发展提供强大的人才与智力保障。
3、2019经营目标

2019年公司营业收入力争达到52.5亿元，同比增长15%左右；成本及费用力争控制在39.8亿元左右。
二、互动环节
1、请问公司目前PPR的市占率情况？

答：目前公司PPR产品全国市场占有率为8%左右，因为行业没有准确数据，所以也是大致估算。
2、请问公司PPR产品较其他品牌的竞争优势是什么？

答：主要为：一是优异的品质，在市场上赢得良好口碑；二是产品的系列化和系统化，满足各类需求；三是首创“星管家”服务，真正为消费者解决痛点。

3、请问公司工程业务发展情况？

答：公司工程业务分为市政工程、建筑工程两大业务，总体良性发展。受宏观环境变化影响，公司对工程业务拓展相对谨慎，未来也会在“风险控制第一”的原则下，积极选择和开拓优质工程。
4、请问防水业务的进展情况？

答：公司防水业务总体上进展比较顺利，产品品质、施工工艺等都受到高度认可，销售基本按计划稳步推进，为后续全国市场推广打好基础。
5、请问公司净水业务的拓展情况？

答：公司安内特前置过滤器推出以来市场总体反馈比较不错，销售进展顺利，2019年公司也设立了净水子公司，将继续积极推进净水业务的拓展。

6、请问公司零售业务、工程业务的营收占比情况？

答：目前公司零售业务、工程业务的营收占比分别为70%和30%左右。

7、请问目前公司零售市场中直营和经销市场的营收占比以及网点数量占比？

答：均为3:7左右。
8、公司设立扁平化的渠道，和传统模式相比，只是相当于用分公司取代了区域总代吗？另外，公司经销商一般有几级？

答：公司经销商的层级一般为2、3级，比较扁平。公司销售分公司主要有三大职能：一是市场开拓职能；二是市场管理监督职能，例如对市场体系、VI形象、政策执行等的维护和管理；三是市场服务职能，例如为经销商提供新产品推广、各类培训、配合其招投标等服务性支持。
9、2018年国内地产周期下行，竣工面积持续负增长，请问公司如何做到零售端逆势增长？
答：主要还是归功于公司二十年的市场耕耘，积累了较强的伟星品牌影响力，得到终端客户的认可。
10、请问公司2018年销售费用下降较多的原因是什么？
答：公司2018年销售费用下降较多，主要是因为其中市场宣传推广费用下降，公司2018年下半年处于品牌调整与升级阶段，新的品牌形象尚未确定，相关宣传推广活动暂缓。
11、请问公司2018年PE产品毛利率下滑的原因是什么？

答：主要原因为2018年PE原材料价格同比上涨；特别是PE产品中的燃气管道业务一般在合同签订之后，调整价格难度较大，毛利水平受到一定影响。

12、请问公司2018年销售人员增幅较高，主要是哪一类业务人员？
答：新增销售人员主要为：防水、净水等新业务的销售人员以及“星管家”服务类人员。
13、请问西安工业园是否已开始投产？预计何时可以达产？

答：公司西安工业园已于今年一季度正式投产。原项目规划时为三年达产。
14、请问重庆工业园和西安工业园的产能以PPR还是PE为主？

答：目前两个工业园的产能都是PPR较多一些。

15、请问公司未来3-5年是否还有扩充产能的计划？

答：公司一直遵循“先有市场、后建工厂”，“经营带动生产、生产促进经营”的思路进行产能布局。未来公司会根据战略规划、市场需求情况及营销渠道建设情况等进一步扩充完善，主要为以下几个方向：一是原有生产基地的产能扩充，包括厂房建设、设备投入等；二是同心圆产业链的拓展，根据新业务发展情况而定。
16、请问公司未来重点开拓的区域有哪些？

答：未来公司会持续加大对全国各区域市场的拓展力度。对于中西部等发展中市场，公司会进一步加大拓展力度，加快布局，提升市占率；对于华东区域等成熟市场，公司会进一步将渠道下沉，同时围绕同心圆战略不断提升单店销量。
17、公司在年报中提到“积极走出去，加快国际化战略推进步伐”，请问公司在海外有什么新项目储备么？

答：国际化是公司子战略之一，主要为着眼长期可持续发展。公司于3月也设立了香港子公司，将其作为走向国际化的平台之一，加快海外市场的拓展。
18、请问公司未来三年的融资计划？

答：目前暂无。未来会根据公司经营发展需要采取相应的融资方式。

19、公司未来的分红政策是否会有变化？
答：公司的分红政策已在《公司章程》、《公司未来三年（2015-2017年）股东回报规划》作了明确规定。公司每年的利润分配方案都会综合自身发展实际和战略规划、现金流状况、股东意愿、外部环境等因素，并充分考虑投资者的合理回报后决定。
20、为什么设立东鹏合立股权基金？

答：初衷是通过该平台找到一些适合公司产业发展的新项目，加速公司的产业升级和成长。实际操作过程中财务投资项目更容易找，战略配套项目比较难找。但不管是战略配套项目还是财务投资项目，我们首要还是坚持“风险控制第一”的理念。
21、请问大股东质押率高主要是什么原因？未来是否会有所下降？
答：大股东股权质押主要是为其融资提供保证，虽然目前总体质押率不算低，但均处于安全区域，风险很小。近期，控股股东已解除质押9,460多万股，不断降低质押比例。
22、请问大股东未来三年的增减持计划？

答：公司大股东一直非常看好公司的发展。目前公司没有收到相关增减持计划。
23、请问原材料的走势情况如何？

答：目前PPR原料价格有所上涨，PE低位震荡，预计全年PE、PPR价格波动幅度不会太大。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年4月8日


