证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                     编号：2018-018
	
投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他

	参与单位名称及人员姓名
	涌金投资：张原铭、董非。

	时间
	2018年6月26日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、章佳佳

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、请问公司PPR产品的市占率情况？
答：目前公司PPR产品全国市占率为7%左右。
2、PPR行业格局一直比较分散，请问行业集中度是否到达了提升的拐点？
答：目前行业的产业结构不断优化，行业集中度处于逐步提升中。
[bookmark: _GoBack]3、请问公司PPR零售端的销售对象主要有哪些？以及分别占比情况？
答：公司PPR产品零售端的采购对象主要有家装公司、水工工长、业主等。不同城市的采购情况会有所不同，一、二线城市以家装公司采购居多，三、四线城市以水工工长和业主采购居多。
4、请介绍一下公司零售直营市场？
答：公司零售直营市场的定位和功能主要为：一是试验田和样板市场，具有标杆作用，对于一些新产品、新模式、新政策的推广和实施通常在直营市场先行试点，成熟以后再向其他市场推广；二是练兵场，对团队尤其是新营销人员可以加强锻炼和培养；三是盈利点，相对来说其增速和盈利水平更高，是各销售分公司重要的利润来源。
5、请介绍一下公司经销模式的优缺点？
答：相对于传统的经销模式，公司的经销模式主要有如下特点：一是经销商的层级相对较少，一般为2、3级，比较扁平；二是在全国各地设立了30多家分公司，负责统筹管理各区域市场，公司对市场的把控能力以及渠道的执行力较强；三是销售分公司及销售人员分布在市场一线，同时也是庞大的信息网络，可以将市场的信息迅速反馈到公司本部，加快公司对市场的反应速度。但同时，这种营销模式也存在着管理难度大、销售费用较高等缺点。
6、请问公司防水业务的主要应用领域？以及目前的发展情况？
答：公司防水业务定位高端家装防水。该业务于2017年下半年开始在华东区域部分市场试点，试点城市客户反响较好；今年重点在华东区域全面推广，其他区域有选择性去做试点推广。
7、请问公司如何让终端消费者认可伟星高端品牌？
答：主要为：一是公司采用优质原料、先进生产设备和工艺技术、严格的质量管控措施等，保证产品优异品质；二是公司从隐形工程“痛点”出发，在行业内首创“星管家”服务，通过包括产品真伪鉴定、高倍水压测试、拍摄录制管路走向图、专业讲解产品知识和使用须知等服务内容，大大减少安装隐患，解除消费者的后顾之忧，受到了消费者的一致认可。
8、公司今年的销售规划？
答：公司今年营业收入目标力争达到46.8亿元，同比增长20%左右。
9、请问公司PPR业务未来的增长空间主要是什么？
答：主要为：一是市占率的提升，目前每个区域市场都有着较大的发展空间；二是单户销量的提升，主要通过不断升级老产品和开发新的产品系统来实现，比如水力平衡系统，即开即热热水循环系统等。
10、请问公司未来3-5年的扩产规划？
答：公司一直遵循 “先有市场、后建工厂”，“经营带动生产、生产促进经营”的思路进行产能布局，未来公司会根据战略规划、市场需求情况及营销渠道建设情况等进一步扩充完善。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年6月26日



