证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                     编号：2018-007
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            √其他：投资者接待日

	参与单位名称及人员姓名
	国泰君安证券：黄涛；中信证券：蒲世林、刘将超；海通证券：冯晨阳、张媛媛；长江证券：孙明新、李浩；中信建投证券：王愫；招商证券：戴亚雄；光大证券：师克克；兴业证券：石峰源；华泰证券：陈亚龙、王晗；中泰证券：张琰；天风证券：李阳、甘力；西南证券：余尊宝；国海证券：陈晨、崔翔征、应静忍；国盛证券：房大磊；嘉实基金：沈玉梁；国泰基金：李恒；国寿安保基金：宋易璐；长信基金：朱垚；圆信永丰基金：李明阳、陈臣；华泰保兴基金：陈奇凡；浙商证券资管：罗缔、胡丽梅、王维一；华泰资产：刘子渊；兴业国际信托：卢宏峰；华夏未来资本：薛浩洲；浙江巴沃资产：刘钦华；上海玖歌投资：郑雪萍、朱世祥；北京方圆金鼎投资：王亦颉、杨自平；上海涌津投资：刘敬文；上海和桂投资：钮文翀；万家共赢资管：李公民；旭松资本：毛学麟；君禾资本：祁宗超；证券时报：张昊昱；个人：虞豪栋、侯传波、邵健、陈锟锟、丁锐、纪润之、夏明超。

	时间
	2018年3月30日

	地点
	新华侨大酒店

	上市公司接待人员姓名
	公司董事长兼总经理金红阳先生、董秘兼副总经理谭梅女士、财务总监陈安门先生等

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司董秘兼副总经理谭梅女士作公司经营情况介绍
1、外部环境

2017年，世界经济回暖复苏，中国经济运行总体稳中向好。同时，受房地产调控、金融去杠杆、原材料波动、行业自律、住宅产业化等因素影响，塑料管道行业不断调整优化，行业竞争加剧，但总体保持了稳健增长的态势。呈现以下特点：
一是产量稳中有升，2017年全国塑料管道总产量预期超过1,522万吨，同比增长超过6%；二是产业结构优化，行业集中度进一步提升；三是新市场不断形成，竞争日趋激烈；四是企业更加注重技术进步和科技创新，不断提升科技化发展水平；五是行业整体品牌意识增强，企业品质意识提升；六是企业环保意识增强，更关注绿色产品市场；七是企业更重视系统化发展，逐步开发全产业链产品；八是行业国际化发展不断深化，综合竞争能力进一步提升。但行业也存在产能过剩、市场竞争日趋激烈、智能化发展不快、技术研发投入不足、绿色发展需加强等问题。
行业竞争格局：塑料管道行业进入壁垒不高，中小企业众多，市场竞争激烈。随着塑料管道市场需求逐步趋于平稳，行业竞争进一步加剧，产业结构调整继续深化，落后产能的淘汰速度逐步加快。目前国内年生产能力1万吨以上的企业约为300家，有20家以上企业的年生产能力超过10万吨。消费者的质量和品牌意识逐步提高，传统竞争格局逐步被打破，品牌企业之间的竞争更为激烈。
2、公司经营情况
2017年，公司坚持以“可持续发展”为核心，坚定执行年初制定的发展规划，超额完成年初制定的经营目标。公司实现营业收入39.03亿元，同比增长17.51%，完成计划的102.71% ；归属于上市公司股东的净利润8.21亿元，同比增长22.45%。
重点工作进展情况：①优化营销模式，推动业绩稳健增长。零售业务稳步提升；工程业务呈现良好发展态势，PE业务同比增长23.8%。②加速国际化布局，海外市场小步快跑。2017年出口业务同比增长24.68%。③坚持匠心精品，积极转型“精益智造”，逐步形成以生产基地为核心的强势市场圈。④强化需求导向，大力提升科研创新力，取得较好科研成果。⑤加快布局新领域，积极培育新项目。“咖乐”防水业务试点效果较好，“安内特”净水业务销售进展顺利。⑥倡导创业创新，强化队伍建设，团队活力和创造力进一步增强，骨干队伍转型升级效果明显。
3、发展规划与目标
发展规划：使命——高品质生活的支持者。愿景——成为高科技、服务型、国际化的一流企业。核心价值观——长期可持续发展。主战略——零售、工程双轮驱动；+互联网。

2018年重点工作：①零售业务：聚焦管道主业，进一步提升管道市场占有率和品牌影响力，并大力培育防水、净水项目。②工程业务：加快营销模式的创新探索与实践，做优做大规模。③技术创新：以市场为导向，将科技创新与营销创新紧密结合，提升系统集成水平。④运用互联网思维，实施“+互联网”战略，赋能集成提效。⑤广纳人才，打造活力团队。⑥加快合作与并购步伐，推进国际化合作。
2018经营目标：营业收入力争达到46.8亿元，同比增长20%左右；成本及费用力争控制在36亿元左右。 
中长期发展目标：稳健经营，持续发展，创百年伟业，成为一家受人尊敬的公众公司。  
二、互动环节
1、请问公司一季度的经营情况？

答：目前公司生产经营情况正常，公司2018年第一季度报告将在2018年4月26日披露。

2、请问西安生产基地大概何时投产？

答：目前公司西安工业园正在建设中，预计2018年9-10月开始逐步投产。

3、请问公司如何做到工程业务收入增长显著，但应收账款没有太多增加？
答：公司历来重视应收账款问题，一直坚持“风险控制第一”的原则，有选择地开展相关业务，并配套制定了多项激励和约束措施。随着业务模式的不断调整和完善，公司工程业务也呈现了良好的发展态势。
4、公司2017年华中区域增长较快的原因是什么？能否快速复制到其他地区？

答：2017年公司华中地区营业收入同比增长46.31%，主要因为公司加大了中部市场的拓展力度，市场销售增长较快。公司各市场的区域性特点比较明显，每个市场需要因地制宜地制定相应的营销策略，各个击破。
5、公司2017年销售费用中职工薪酬上升较快，原因是什么？

答：主要原因为：一是人均工资提高；二是公司销售团队、星管家服务等人员数量有所增加；三是内部考核时间有所差异。

6、公司2017年各产品毛利率变动的主要原因是什么？
答：公司产品定价主要采取成本加成的方法。PE、PVC产品主要因原材料上涨而调整售价，因此该两类产品毛利率提升。PPR产品主要面对零售市场，原材料涨幅不大，我们保持了产品价格的稳定，价格体系未作大的调整。因此毛利率略有下降。
7、公司技术人员占比提升较快，原因是什么？

答：公司技术人员增长较多，主要为：一是技术研发人员增多；二是技术应用人员增多，包括市场推广、市场服务以及生产工艺技术等实用型技术人员。
8、请问公司目前销售网点数量？

答：截止2017年底，公司营销网点为23,000多家。
9、公司国际市场以哪些地区为主？

答：目前公司出口业务主要为东南亚国家，欧美市场占少部分。

10、公司燃气管道发展情况？
答：目前公司燃气管业务总体规模不大，但增速较快，公司燃气管件也于2017年上半年成功进入G5+，燃气业务呈现了较好的发展态势。由于当前国内燃气管道的主干网已经基本建成，支管网对塑料管道的需求量较大，再加上国家对煤改气方面的政策支持力度较大，对燃气管道业务的发展具有积极的推动作用，我们预计未来3-5年会快速增长。
11、请问公司净水业务发展情况？

答：公司安内特前置过滤器自2016年推出以来市场总体反馈比较不错，销售进展顺利，但受限于市场成熟度、经济水平、消费习惯等因素，不同区域市场的接受程度有所不同。
12、请问公司防水业务的发展情况及2018年规划？

答：2017年公司防水业务主要在华东区域试点，试点城市客户反响较好。2018年公司防水业务的重点工作为：进一步拓展试点的范围，完善现有销售模式，树立良好的高端品牌形象，为后续的快速健康发展奠定坚实基础。
13、请问公司地暖产品的发展状况？

答：公司地暖产品近年来发展情况不错。目前该产品在北方市场运用广泛，近年来长江中下游地区等南方市场的用户也越来越多。
14、请问公司对2018年原材料价格的判断？是否会有调价的打算？

答：公司产品定价主要采用成本加成法，对于工程类产品，通常按单定价，会根据成本及时作出相应调整；对于零售类产品，公司坚持高端定位，会尽量保持稳定的价格体系，如果原材料价格上涨明显，会综合市场情况考虑调整。目前，公司原材料价格波动幅度不大。
15、2017年塑料管道行业产量增速加快，结构上哪个方向增长更好？

答：增速最快的为PE类产品，因其应用领域非常广泛，很多新兴领域都以PE为基料，与其他材质结合的复合管道，如油田、矿山、船舶，海绵城市建设等。其次是PPR类产品。
16、请问公司如何看待精装修趋势？
答：住宅精装修等是行业未来发展的趋势，对于公司来说是比较好的机会。精装修对整体品质的要求会比较高，为了避免因隐蔽工程问题而对装修造成严重影响，采购方往往会趋向选用质量有保证的管材，而公司定位高端管道典范，且产品配套齐全，营销和服务网络和服务分布广，具有较强的配送能力、综合服务能力等，所以这对于公司的业务发展有着积极的推动作用。目前公司设有房产工程事业部，已与一些知名的地产公司、装饰公司进行合作，同时公司正在积极完善房产工程业务模式，以便更有效地把握市场机遇。

17、请问塑料管道行业的并购情况？公司又是如何考虑并购？

答：目前塑料管道行业内的并购情况相对较少。近几年公司一直在积极寻求不断做强做大公司业务的途径，包括寻找一些能够与现有产业形成协同效应、或代表未来发展方向、并富有潜力的新兴领域的标的。但截至目前，公司尚未找到合适的标的。
18、公司2018年营收目标增长20%，请问主要是考虑哪些因素？
答：之前，公司的销售收入主要依赖于零售业务的增长，目前公司市政工程以及燃气业务呈现出了快速、健康的发展态势。2018年，公司将执行“零售、工程双轮驱动”发展战略，相信在零售业务保持稳健增长的同时，工程业务仍能保持较快的增长态势。
19、请问如何理解公司的“+互联网”战略？
答：公司作为实体企业，若要成为互联网企业，其实是很难走通的，但完全避开互联网，也是不现实的。所以，公司提出“+互联网”战略，正面迎接互联网的挑战，并将其作为一种工具和资源，进行积极开发利用，以便更好推动企业的健康快速发展。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年3月30日


