证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                     编号：2017-015
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他

	参与单位名称及人员姓名
	天风证券：黄顺卿；上银基金：陈博。

	时间
	2017年6月30日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、章佳佳

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、请问公司二季度的经营情况？

答：目前公司生产经营情况正常，预计2017年1-6月的净利润同比增长0-30%。

2、请问原材料价格波动对公司产品价格的影响？

答：公司产品的定价主要采取成本加成法，公司会尽量保持产品终端价格的稳定，如果成本端波动较大，公司会综合考虑制造成本、市场需求、客户接受程度等因素，对产品价格进行适当调整。
3、请介绍一下公司PE-RT地板采暖系统和PE地源热泵系统？

答：公司PE-RT地板采暖系统是以温度不高于60℃的热水，在埋置于地板下的盘管内循环流动，加热整个地板，通过地面向室内辐射散热的一种供暖方式，具有舒适健康、高效节能、热稳定性好、使用寿命长等优势。目前该产品在北方市场运用广泛，近年来长江中下游地区等南方的用户也越来越多。

公司PE地源热泵系统是利用地下浅层地热资源进行热交换，对建筑物供暖、制冷的新型节能、环保、可再生技术，具有高效节能、运行费用低、能效比高等优势，主要应用于公共建筑、高档住宅和别墅等。
4、请问公司陕西生产基地的建设情况？

答：目前公司陕西生产基地正在建设中，建设周期需要两年。
5、安内特前置过滤器的作用是什么？目前的市场开拓情况如何？

答：公司安内特前置过滤器系德国原装进口，该产品能够较好地过滤水中杂质，解决水在输送过程中产生的二次污染等问题，保护用水安全以及涉水家电和设备。目前该产品已在全国市场展开销售，部分市场反应良好。
6、请问公司防水涂料的市场开拓情况？

答：公司防水产品于本月中旬在试点市场开始试销，主要推行“产品+施工”的销售模式。
7、请问公司与TCL合作设立投资基金的目的是什么？

答：公司设立股权投资基金的主要目的为：一是战略投资，为公司寻找一些优质的项目做战略性储备；二是财务投资，通过投资一些具有发展潜力的项目，获取投资收益。
8、请问公司的核心增长点是什么？

答：从短期来看，公司业绩稳健增长的主要推动为：一是继续进行区域扩张和渠道的下沉，进一步提升产品的市场占有率；二是扩品类，积极做好同渠道产品的延伸，发挥渠道的最大功能。
9、请问公司未来的产品战略规划？

答：公司未来依然会着重于“隐蔽性工程”产品的发展，主要为：一是建筑内领域，包括建筑内给水管、排水管、采暖管、防水等产品；二是市政基础设施建设领域，包括市政供水管、排水排污管、燃气管等；三是工业管道领域，例如船舶、矿山、石油等管道等。
10、请问房地产对公司的影响情况？
答：房地产的发展跟塑料管道行业的确有一定的关联性，但公司PPR管道主要应用于建筑内装潢，与房地产的刚性需求相关性较大，实际来看该需求仍然呈现平稳增长态势；另一方面公司目前的产品市场占有率较低，随着人们对居住品质要求的提升，公司“产品+服务”的模式也得到了消费者更多的认可，所以公司还是有着较大的市场空间。
11、请问公司如何看待精装修、全装修的趋势？
答：住宅全装修是行业发展的大趋势，对于公司来说是机会也是挑战。全装修对整体品质的要求会比较高，为了避免因隐蔽工程漏水而对装修造成严重影响，采购方往往会趋向选用高品质的管道，这有利于公司的产品销售。同时，公司设有房产工程事业部，目前已与一些知名的地产公司、装饰公司进行合作，未来也会继续积极跟进相关政策并灵活制定相应的应对措施。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年6月30日


