证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                     编号：2017-010
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他

	参与单位名称及人员姓名
	招商证券：郑晓刚；中泰证券：房大磊；天风证券：甘力；巴沃资产：刘钦华。

	时间
	2017年5月18日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、李晓明、章佳佳

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、请问公司第二季度的经营情况？
答：目前公司生产经营情况正常，预计2017年1-6月的净利润同比增长0-30%。
2、请问公司PE类产品主要有哪些？

答：公司PE系列产品主要包括：给水管、排水排污管、燃气管、采暖管、地源热泵、同层排水等。
3、请问一季度原材料成本对公司毛利率的影响以及后期判断？

答：公司第一季度原材料采购价格同比有所上涨，对公司毛利率带来一定的影响。目前主要原材料采购价格相较前期有所回落，但还是高于去年同期。
4、公司PPR产品的销售对象有哪些？各占比分别是多少？

答：公司PPR产品的销售对象主要有地产公司、家装公司、工长、业主等，不同区域市场的销售对象占比不同。
5、请问公司油气管道业务进展情况？

答：公司油气管道相关产品目前处于现场测评阶段，尚未批产。
6、请问公司防水业务的销售策略？

答：公司新设防水品牌“咖乐”，主打高端家装防水，该业务将继续采用“产品+服务”的销售模式，计划2017年在部分市场先试点，再在全国推广。

7、请问公司的防水产品推出进展情况？

答：目前公司防水材料子公司正在积极筹备产品推广、营销与服务体系的完善等工作，预计产品将于二季度后期投入试点市场。
8、请问公司怎么看待住宅全装修的政策趋势？

答：住宅全装修、装配式建筑是行业发展的大趋势，对于公司来说是机会也是挑战。一方面全装修对整体品质的要求会比较高，为了避免因隐蔽工程漏水而对装修造成严重影响，采购方会趋向选用高品质的管道，这有利于公司与一些知名的地产公司、装饰公司进行合作；另一方面全装修也可能会对公司现有部分地区的零售模式带来一定的调整和改变。公司将积极跟进有关政策并会灵活制定相应的应对措施。
9、请问公司对经销商激励模式？是否有考虑经销商持股等激励？
答：一直以来，公司非常注重与经销商的诚信共赢，建立了较为完善的经销商绩效考核与激励机制，近年来公司也在积极尝试进行股权激励，比如年初与五位核心经销商共同投资设立防水材料子公司，这就是真正意义上的股权激励。未来我们会进一步丰富对经销商的激励方式。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年5月18日


