证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                     编号：2017-001
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他

	参与单位名称及人员姓名
	海通证券：钱佳佳、冯晨阳；国泰君安：黄涛、韩依凡；兴业证券：李华丰、沈玉梁；华泰证券：王德彬、赵衡、薛飘；长江证券：陈琪、余诸毅；中山证券：朱斌；

兴业基金：张诗悦；南方基金：余一鸣；安信基金：郑婉玲；华宝兴业基金：吴心怡；大成基金：韩创；诺德基金：杨雅荃；泰康资产：吕无双；光证资管：吴志芳；东方证券资管：王宇寰；青榕资产：何卉；永安国富资管：孟乐；兴业研究：田金秀；长江养老：邹成；海通恒信：王曼；华夏未来资本：张力琦；上海朴道瑞富投资：赵锴；厦门普尔投资：高邃。

	时间
	2017年1月12日

	地点
	华侨大酒店

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、李晓明、章佳佳

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、请问原油价格的上升对公司的影响？2017年原材料价格走势预计？
答：公司主要原材料属于石化下游产品，其价格一般会受原油价格、本身的市场供求关系等因素的影响，但与原油价格的波动并不完全一致，波幅相对较小且有一定滞后性。根据目前市场情况来看，2017年原材料价格会有一定的提升，但预计不会高出太多。

2、公司为什么能够保持这么高的毛利率水平？
答：公司产品综合毛利率维持了较高水平，主要原因有：一是随着销售规模扩大，规模效应提升；二是产品结构变化，PPR销售占比进一步提升；三是价格体系进一步执行到位，且2016年原材料的采购成本较去年低。
3、请问公司“星管家”目前的区域覆盖情况？

答：公司“星管家”服务已在全国推广，不同区域的覆盖率会有所不同，一般在70%左右，成熟区域达到90%以上。
4、公司对PE工程业务的定位？

答：公司将继续以风险控制为前提，积极把握各种机遇，开拓优质工程业务。

5、请问公司销售增长，主要是网点数量的增长还是单店销量的增长？
答：两者均有。目前全国市场现在单店销量增量会比网点数量增长带来的增量多一些，但不同区域市场会有所区别。

6、请问公司如何做到对经销商的培训？

答：公司会根据经销商的规模提供有针对性的培训，有效输出管理经验，分享成功经验，成为真正长期的合作伙伴。
7、请具体介绍一下公司防水材料业务的发展规划？

答：公司新设防水品牌“咖乐”，主打高端家装防水，该业务将继续采用“产品+服务”的销售模式，计划2017年在部分市场先试点，再在全国推广。

8、请问我国目前防水材料的市场容量情况？
答：目前建筑防水行业发展正进入快速增长阶段。2016年我国主要建筑防水材料的总产量达189,780万平方米，已超过1500多亿元的市场规模，市场容量巨大；其中，防水涂料产量达51,589万平方米，占建筑防水材料总产量的27%，占比最大，并且增速最快。
9、目前家装防水领域的竞品有哪些？公司的竞争优势是什么？

答：目前国内高端家装防水领域中，还是以国外品牌为主。公司的竞争优势主要有：①产品+施工服务，可以有效解决消费者的痛点问题；②产品差异化优势，公司可根据南北方不同区域需求有针对性地调整产品性能；③渠道优势，利用现有渠道可以快速打通产品销售通道；④技术优势，组建了一流的的研发团队，并借鉴市场上现有国际品牌的优势和不足，确保产品的高端品质。
10、请问公司前置过滤器的推广情况？

答：公司2016年推出的安内特前置过滤器经过前期部分市场的试点，及后续全国性推广，市场反响总体较好，符合公司预期。
11、请问公司对房地产调控怎么看？ 对公司有什么影响？

答：目前房地产的调控主要还是为了抑制投资和投机的行为，实际的刚性需求仍然呈现平稳增长态势。公司目前的产品市场占有率较低，随着人们对居住品质要求的提升，公司“产品+服务”的模式也得到了消费者更多的认可，我们认为，公司无论是在家装还是在精装领域还是有着较大的市场空间。

12、公司设立股权投资基金的目的是什么？一般如何选择投资？

答：公司参与投资设立股权投资基金的主要目的是希望通过专业管理和市场化运作，在获取财务收益的同时，也能加速公司外延式拓展与产业升级。该基金的日常运作由专业的基金管理人负责。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年1月12日


