证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                     编号：2016-013
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他

	参与单位名称及人员姓名
	东北证券：王斌；西南证券：高远。

	时间
	2016年10月27日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	李晓明、章佳佳

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、塑料管道行业竞争激励，公司的竞争优势有哪些？

答：经过十七年的稳健发展，公司在产品品质与品牌、营销模式及渠道、技术研发、企业文化和管理团队等方面形成了较强的综合竞争优势。
2、公司产品主要采用什么定价方式？若原材料价格上涨，公司会提价吗？
答：公司产品的定价主要采取成本加成法。公司会尽量保持产品终端价格的稳定，如果成本端波动较大，公司会综合考虑制造成本、市场需求、客户接受程度等因素，对产品价格进行适当调整。相对来说，零售类产品价格体系相对稳定，工程类业务产品定价随行就市，根据具体情况而定。
3、公司产品会受到运输半径限制吗？

答：公司小口径产品运输半径相对较大，为1000公里左右；大口径产品运输半径一般为500公里左右。

4、公司产品毛利率持续提升的主要原因是什么？未来能否持续保持高位？

答：公司产品综合毛利率维持了较高水平，主要原因有：一是随着销售规模扩大，规模效应提升；二是产品结构变化，PPR销售占比进一步提升；三是原材料价格较去年同期下降幅度较大。未来的毛利率根据上述因素的变化而变化，公司将继续努力保持较高的盈利水平。
5、请问公司西部市场的开发情况？

答：目前公司西部市场拓展良好，2016年上半年度营业收入同比增加35.46%。

6、请问公司西安基地建设情况？近期还有其他投资扩产规划吗？

答：公司陕西生产基地于今年上半年竞得相关土地使用权，目前处于园区工程建设中，建设周期需要2年。未来产能规划主要还是在于陕西生产基地的建成投产，以及其它工业园的产能增加和储备。
7、公司货币资金充裕，是管材行业普遍现象还是特例？如是特例原因是什么？

答：应该不属于行业普遍现象。公司现金流充沛主要因为公司零售业务占比50%以上，基本上为现款现货，而且一直以来，公司经营风格稳健，风险控制意识较强，对应收账款管理严格，现金流管理到位。

8、请问公司有参与PPP项目吗？

答：公司目前没有参与PPP项目，短期内参与的可能性也不大。

9、请问公司安内特前置过滤器的市场反应如何？

答：公司今年推出的安内特前置过滤器经过部分市场的试点，9月份已开始全国性推广，市场反响总体较好，但不同区域的接受程度有所差别。
10、请介绍下公司未来“大建材”发展方向？

答：公司的发展规划是：以PPR为先锋，带动管业的发展；以管业为龙头，带动大建材的发展。大建材方向主要有三个层面：一是从单一产品向系统推广发展，比如给水系统、采暖系统、同层排水等；二是充分发挥渠道功能，增加同渠道产品；三是其他一些代表着新材料、新技术、新领域方面的管道及建筑材料。
11、请问公司是否考虑外延并购扩张？

答：公司一直在积极寻求不断做强做大公司业务的途径，包括收购与兼并等手段，但截至目前，公司尚未找到合适的标的。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年10月27日


