证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                     编号：2016-011
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            √其他：投资者接待日

	参与单位名称及人员姓名
	海通证券：冯晨阳、金斌；国泰君安：戚舒扬；广发证券：徐笔龙；华泰证券：赵衡、高梁宇；光大证券：师克克；兴业证券：李华丰；长江证券：张佩；国金证券：郑晓刚；西南证券：陈杰、许伟燕；西部证券：谢裕青；信达证券：李皓；红塔证券：俞海海；中天证券：周嘉亮；爱建证券：潘永杰；凯基证券：魏宏达；光大资管：饶于晨；齐鲁资管：汪建、郑日；兴业基金：张诗悦；银河基金：王翊；安信基金：郑婉玲；创金合信基金：龚超；浙商基金：聂挺进、贾腾；华泰保兴基金：赵健；泰康资产：章敬峰、吕无双；盈峰资本：周焕；敦和资管：黄国珍；上海深梧资管：马旦宇、程汪青；上海承周资管：漆启焱；上海美都勤远资管：陈宁浦；深圳橡谷资管：唐璞、邵军、欧臣；上海青忻投资：黄宏业；拓聚投资：伍丹妮；能诚集团：吴强、付家强；个人：张明祥、虞豪栋、殷宏达。

	时间
	2016年8月18日

	地点
	新华侨大酒店

	上市公司接待人员姓名
	公司副总经理施国军先生、董秘兼副总经理谭梅女士、财务总监陈安门先生等

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、公司董秘兼副总经理谭梅女士作公司经营情况介绍
1、外部环境
2016上半年，全球经济处在徘徊动荡的调整状态，不确定性持续增大；国内经济处于调结构、促转型的关键阶段，长期积累的深层次矛盾凸显，经济在持续探底后出现企稳迹象，但并不稳固。随着国内经济发展进入新常态，塑料管道市场需求趋于平稳，行业在稳步发展中调整产业结构：消费者以及业主单位对产品质量和品牌意识逐步提高，传统竞争格局逐步被打破；大中型企业加快了转型升级的步伐，行业洗牌力度加大，产业集中度逐步提升，品牌企业之间的竞争更为激烈；产业结构调整继续深化，落后产能的淘汰速度逐步加快。总体来说，塑料管道企业发展面临的机遇与挑战并存。
2、经营情况概述
面对错综复杂的国内外宏观经济形势和行业环境，公司切实贯彻年度经营思路和市场策略，创变思维，强化执行，实现了经营业绩的稳健增长。2016上半年度，公司实现营业收入13.23亿元，同比增长18.53%，完成计划的41.60%；归属于上市公司股东的净利润2.47亿元，同比增长29.45%。2016年上半年度主要工作如下：

①完善产业布局，强化渠道管理与配置功能。进一步完善全国营销渠道的建设，并做好同渠道产品的延伸，对上半年的销售起到促进，也为未来的发展做好铺垫。

②优化营销模式，实现业绩稳步增长。坚持“零售为先，工程并举”的经营策略，不断优化营销模式，完善星管家服务体系，使PPR、PE等产品均稳健发展。

③坚持研发为先锋，提升产品核心竞争力。坚持前瞻性的眼光进行研发相关工作，形成了滚动式可持续的项目开发格局。

④精益智造，实现制造升级。紧扣“高端管道典范”的品牌定位，立足制造现场，大力推进“三化”融合，全力促进经营上规模、生产上水平。

 ⑤加强队伍建设，打造优秀团队。一是公司团队的凝聚力和战斗力进一步提升，同时经销商对伟星文化的认可度进一步提高。

 ⑥适时推出股权激励，有效完善激励机制。

3、经营计划与目标
经营计划：坚持“可持续发展为核心”，纵深优化企业发展模式：不断优化国内市场布局，加快海外市场拓展；完善服务体系，全面推进零售商业模式的落地生根；创新营销模式，重点突破工程业务的规模提升；拓展产业链，实现轻资产低成本扩张，增强企业综合实力。

2016年营业收入力争达到31.80亿元，成本及费用力争控制在25亿元左右。

发展规划：产品方面：做大做强民用管道，做优工业管道；研发方面：加大老产品技改和新产品研发，提升竞争力；市场方面：立足国内市场，发展国际市场；品牌方面：发展成为国内塑料管道行业第一品牌，国际一流的塑料管道系统供应商。

发展目标：稳健经营，持续发展，创百年伟业，成为一家受人尊敬的公众公司。

二、互动环节
1、公司2016年上半年毛利率持续提高的主要原因是什么？对未来毛利率水平的判断？

答：公司2016年上半年度综合毛利率维持了较高水平，主要原因有：一是公司上半年原材料采购价格较上年同期有所下降；二是公司以PPR为主的零售业务占比有所提升，带动综合毛利率上升；三是规模效应发挥，单位固定成本摊销减少。未来公司将继续努力保持较高的盈利水平。
2、公司目前产能利用率的水平是多少？未来是否有扩产计划？

答：公司上半年的产能利用率在80-85%左右，未来的扩产计划主要是陕西生产基地的建设。

3、请问家装零售中，通过家装公司、工长、业主采购的销售占比情况？
答：目前通过家装公司、工长等销售占比在70%左右，业主采购约30%。

4、请问目前公司零售业务占比为多少？

答：目前公司零售业务占总收入的55%左右。

5、请问公司对工程业务的规划？
答：公司明确将工程业务分为房产工程、市政工程两条业务线运作，并在组织架构、激励机制、运营模式等方面做了全面调整，未来公司将继续以风险控制为前提，积极把握各种机遇，进一步发展壮大工程业务。
6、华东地区增速较快，原因是什么？

答：主要原因有：一是华东地区一直是公司核心市场，品牌认可度较高，零售商业模式推广效果较好；二是公司进一步加大了拓展力度，渠道进一步下沉并取得较快增长；三是受益于房地产市场的复苏等外部环境的影响。

7、公司产品的市场份额大概有多少？

答：目前公司PPR产品的全国市场占有率为6%左右，PE产品的市场占有率不到5%。

8、请问公司“星管家”服务的后续延伸有哪些？

答：公司在行业内首创“星管家”服务，后续公司也会逐步丰富其内容和内涵，让消费者的消费体验更加深刻和满意。

9、请问公司前置过滤器的业务进展情况？

答：目前已完成在部分地区的试销工作，市场反响较好，下一步将在全国市场推开。

10、请问公司陕西基地的建设进度情况？

答：目前公司陕西生产基地尚处于前期筹建阶段，建设周期需要1-2年。

11、公司对第三季度和下半年的展望？

答：预计公司2016年1-9月净利润增长10-40%, 2016年度经营目标不变。

12、地下管廊、海绵城市等政策对公司的促进明显吗？
答：地下管廊和海绵城市作为国家重点支持的民生工程，也是创新城市基础设施建设的重要举措。从长期看，有利于公司产品推广和使用；但从短期看，目前试点的城市总体还处于设计或者土建工程建设阶段，管道采购往往在建设后端，目前对公司影响很少。

13、公司所处管材行业参与者众多，进入门槛较低，公司认为跟行业内竞争对手比主要优势是什么？

答：经过十七年的稳健发展，公司在产品品质与品牌、营销模式及渠道、技术研发、企业文化和管理团队等方面形成了较强的综合竞争优势。

14、目前很多同行公司都从工程转到零售，会不会对公司的盈利能力构成压力？

答：零售模式相对来说是一种比较复杂的综合性营销模式，包括企业文化与经营理念的对接，营销体系、管理体系的梳理与搭建，品牌建设与市场推广等等，转型变革很痛苦，真正建立到位需要一定的过程，也有一定的难度。在这个过程中，我相信我们也会通过多种方式，寻求不断进步和完善。
15、请介绍一下公司并购基金的情况？目前有没有具体的项目进展？

答：为了利用资本市场促进产业升级，提升综合竞争力，公司与乌鲁木齐东鹏创动股权投资管理合伙企业（有限合伙）、新疆TCL股权投资有限公司等共同设立股权投资基金。该基金投资总规模为11.02亿元，其中首期出资比例为20%，公司作为有限合伙人首期将使用自有资金出资1亿元参与投资。目前在准备工商注册等登记事项，尚未开始实质性的运作。
16、公司海外市场会如何布局？

答：近几年公司主要跟随国家“一带一路”战略布局海外市场，目前主要在东南亚一带。

17、公司有考虑将经销商纳入股权激励计划吗？

答：公司建立了较为完善的经销商绩效考核与激励机制，但目前尚未涉及股权激励，未来不排除采取股权激励的可能，具体视发展而定。
18、公司认为管材行业未来增长空间还有多大？

答：“以塑代钢”是长期趋势，随着技术进步不断加快，塑料管道行业中新材料、新结构品种不断涌现，各种改性、复合材料的塑料管道逐渐取代传统塑料管道，单一材料管道逐步向复合材料管道过渡，其市场需求和空间不断加大，应用领域得到进一步拓宽。“十三五”期间，塑料管道仍有较好的市场机会，海绵城市建设、城市地下管线建设、棚户区改造、水利系统工程建设、水污染防治行动计划等政府工作部署会有效促进塑料管道的推广应用。根据行业协会相关报告，预计2020年全国塑料管道产量将超过1,670万吨，塑料管道在各类管道中市场占有率超过55%。
19、请问公司未来的分红政策怎么考虑？

答：公司每年的利润分配方案都是在综合自身发展实际和战略、现金流状况、股东意愿、外部环境等因素的基础上，并充分考虑投资者的合理回报后决定的。未来公司也会严格按照《公司章程》等相关规定以及公司经营发展的具体情况制定相应的利润分配方案。
20、公司在管道系统方面已经比较完善了，进一步完善该系统的空间是什么？

答：目前公司虽然产品比较齐全，但都以单一产品在销售，未来将进一步提高产品集成供应能力，同时加强同渠道产品的延伸，积极向系统供应商转变。
21、公司广告投入多吗，在电视上做广告吗？
答：公司近年来广告费用投入较大，如邀请张国立作为形象代言人，营销网点的VI形象展示，专业市场广告推广等。目前在电视台做广告不多，逐渐向目标人群、专业期刊以及互联网端转移。
22、为什么控股股东旗下两家上市公司都发展得那么好，那么稳健？
答：伟星集团旗下两家上市公司（伟星新材、伟星股份）确实挺优秀，其实伟星集团未上市的房产业务在区域市场也做得挺出色。这与伟星集团的经营理念与企业文化有关，“可持续”发展是其核心理念，百年企业是其发展目标。所以一切工作重心工作都围绕着这个目标和核心理念来布局，包括企业结构、产业结构的设计，包括产品定位、团队建设、企业发展方针、经营管理策略，都围绕着长期可持续发展来制定，员工利益、社会利益、客户利益等都要考虑和谐。
伟星集团对旗下各产业要求均很高，稳中求进，风险控制第一，并十分重视团队梯队建设，在团队内充分发挥每个人的积极性，激励机制从短期到长期都有，使员工能够与企业同发展共命运。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年8月18日


