证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                                   
                     编号：2016-010
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            √其他：电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	国泰君安证券：鲍雁辛、黄涛、戚舒扬、冷玉洁等；汇添富基金：温宇峰；东北证券：余成；兴业证券：顾伟；上海万丰投资：胡江宾；上海米牛投资：黄伟；信诚基金：叶飞；元石资本：许晓宇；华夏人寿：谢达成；华富基金：王帅；原石资本：赵恒；国联安基金：顾益辉；复华投信：于文耀；安邦资管：张书穹；宏铭投资：郑琢璞；富安达基金：栾庆帅；富敦投资：王宇轩；广发证券：饶小飞；彤源投资：薛凌云；新华基金：刘斌；景林资产：李署；景泰利丰投资：邹军辉；汉享投资：沈通；汉和资本：郝唯一；浙商保险：纽文冲；深圳鹏城基石投资：钱翔；源乘投资：曾尚；爱建证券：史建平；赛领资本：尹智慧；路博迈基金：杜延奕；鑫元基金：丁月；银河基金：王翊；长沙资产管理有限公司：许俊杰；陆家嘴信托：张臻；陶氏中国投资有限公司：王佳华；鹏华基金：谢淑英等

	时间
	2016年8月10日

	地点
	公司

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、陈安门、李晓明等

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司2016年上半年度经营情况介绍
今年国内国际环境复杂，全球经济徘徊震荡。国内调整结构促转型关键时期，长期积累的矛盾凸显。经济企稳基础不牢固，所以塑料管道整体需求较平稳，竞争加剧，调整和机会并存。
面对错综复杂的国内外宏观经济形势和行业环境，报告期内公司切实贯彻年度经营思路和市场策略，创变思维，强化执行，实现了经营业绩的稳健增长。2016年上半年度公司实现营业收入13.23亿元，比上年同期增长18.53%；利润总额2.94亿元，比上年同期增长31.17%；归属于上市公司股东的净利润2.47亿元，比上年同期增长29.45%；综合毛利率提高了3.23个百分点。公司上半年度重点工作主要有以下几个方面：
（1）完善产业布局，强化渠道管理与配置功能。一是稳步推进西安生产基地的筹建工作；二是进一步完善全国营销渠道的建设，提升网点的质与量；三是做好同渠道产品的延伸，积极发挥渠道的放大功能。
（2）优化营销模式，实现业绩稳步增长。不断优化营销模式，完善星管家服务体系；同时不断创新求变，通过多种方式强化市场拓展，提升管理水平，使各项业务稳健发展，经营质量进一步提升。
（3）研发方面。公司坚持前瞻性的眼光和国际领先的视野，以市场为导向、以转化为核心，不断拓展研发领域，加大研发投入，采购先进的研发设备，积极引进博士等高端人才，完善博士后工作站、省级企业技术中心等研发平台的建设，不仅明显提升现有产品的性能和集成供应能力，而且开发和储备了一大批新产品、新项目和新技术，形成了滚动式可持续的项目开发格局。
（4）精益智造，实现制造升级。紧扣“高端管道典范”的品牌定位，立足制造现场，大力推进“三化”融合，加快“机器换人、智能制造”的步伐，不断提升产品质量和生产效率，全力促进经营上规模、生产上水平。
（5）团队建设方面。紧扣公司发展规划与经营重点，积极开展多层次、多项目培训以及实战锻炼，不断优化梯队建设，打造一支骁勇善战的优秀骨干团队；同时积极践行“伟星人”的新内涵, 经销商对伟星文化的认可度进一步提高。
（6）激励机制方面。报告期内公司推出第二期股权激励计划，向57名公司董事、高管、主要中层管理骨干以及核心技术和业务骨干授予了1,800万股限制性股票，有效调动了团队的积极性和战斗力，有效促进了报告期各项经营业务的良性发展。
2016年公司营业收入目标为31.80亿元，成本及费用力争控制在25亿元左右，上半年度公司完成营业收入计划的41.60%，成本、费用控制在计划的41.52%。下半年度公司将继续执行年初制定的经营策略，在零售方面进一步夯实市场基础，完善营销模式；在工程方面在控制风险的前提下积极开拓，争取实现公司各项业务的良性、快速发展；三是加快其他业务的培育步伐，加强公司新的盈利增长点。

二、互动问答情况
1、公司2016年上半年毛利率进一步上升，主要原因是什么？对未来毛利率水平可延续性的判断？
答：公司2016年上半年度综合毛利率维持了较高水平，主要原因有：一是因公司在原材料价格低点有备库，所以上半年整体原材料采购价格较上年同期下降；二是公司以PPR为主的零售业务占比有所提升，带动综合毛利率上升；三是规模效应发挥，制造成本下降。未来公司将继续努力保持盈利水平。
2、请问公司有参与地方政府的PPP项目吗？
答：公司目前没有参与PPP项目，今后参与的可能性也不大。因为塑料管道空间很大，有更好的项目值得去做。
3、公司对工程业务的规划？
答：公司自2014年下半年开始调整工程业务模式，在组织架构、激励机制、运营模式等方面做了全面调整，经过不断努力，逐渐产生一些成效，未来公司将继续以风险控制为前提，积极把握各种机遇，进一步发展壮大工程业务。
4、请问原材料上涨多少会触发公司产品的提价？
答：公司产品的定价主要采取成本加成法，公司会尽量保持产品终端价格的稳定，如果成本端波动较大，公司会综合考虑制造成本、市场需求、客户接受程度等因素，对产品价格进行适当调整。相对来说，零售类产品价格体系相对稳定，工程类业务产品定价随行就市，根据具体情况而定。
5、请问公司新产品的研发进展情况？
答：公司一直非常重视研发工作，新产品的研发主要包括：一是做好现有产品的技术升级；二是做好新产品的开发，拓展产品链；三是加强新项目的研发，主要基于未来发展趋势，新材料、新技术和新领域着手，做一些前瞻性的项目研发，比如工业管道领域的拓展。目前公司已研发并储备了一大批新产品，也有部分已小批量投入市场。
6、公司全国渠道建设的进展情况？
答：目前公司已搭建好全国性营销网络的框架，未来公司将在成熟区域继续推进渠道纵向下沉；在薄弱区域增加营销网点密度，进一步提升渠道的营销能力。2016年上半年公司主要针对终端网点的质量进行进一步提升，并取得较好效果。
7、请问公司对未来的分红政策怎么考虑？
答：公司每年的利润分配方案都是在综合自身发展实际和战略、现金流状况、股东意愿、外部环境等因素的基础上，并充分考虑投资者的合理回报后决定的。未来公司也会严格按照《公司章程》等相关规定以及公司经营发展的具体情况制定相应的利润分配方案。
8、公司设立并购基金是否意味开始考虑外延？外延的方向是哪些？
答：公司设立股权投资基金主要是出于两方面的考虑：一是希望借助资本市场和专业化的管理，能有更多机会寻找合适的标的，实现产业相关性的拓展和突破，培育和储备更多有发展潜力的新项目等，实现公司长期可持续发展；二是充分利用公司现有良好的现金流，进行一些投资收益。
9、上半年华东和西部市场增速快，主要是PPR还是PE贡献的？
答：主要还是归于PPR零售业务的增长。一是消费升级，公司“产品+服务”的模式得到了市场较高的认同；二是销售渠道的拓展和功能提升。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年8月10日



