证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                     编号：2015-010
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观            □其他

	参与单位名称及人员姓名
	兴业证券：李华丰；民生证券：严晓情、李俊霖；广州证券：赵文。

	时间
	2015年11月3日

	地点
	公司

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、李晓明、章佳佳

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、公司今年的业绩增长情况如何？

答：公司预计2015年度归属于上市公司股东的净利润较上年同期增长0—30%。

2、请问公司的销售模式有什么特点？

答：公司采取经销+直销的营销模式。相对于传统的经销模式，公司的经销模式主要有如下特点：一是经销商的层级相对较少，一般为2、3级，比较扁平；二是在全国各地设立了30多家分公司和办事处，各区域市场由销售分公司负责统筹管理，公司对市场的把控能力以及渠道的执行力较强；三是销售分公司及销售人员分布在市场一线，同时也是庞大的信息网络，可以将市场的信息迅速反馈到公司本部，加快公司对市场的反应速度。但是，这种营销模式也存在着管理难度大、销售费用较高等缺点。

3、请问公司销售渠道扩张的情况如何？未来公司销售渠道扩张计划？

答：目前公司已搭建好全国性营销网络的框架，未来将在成熟区域继续推进渠道纵向下沉；在薄弱区域增加营销网点密度，进一步提升渠道的营销能力。

4、公司目前工程管道销售情况怎么样？未来如何规划？

答：公司2015年第三季度工程类管道的销售较前两个季度止跌回升。未来公司会在严控经营风险的前提下，积极把握各种机遇，希望进一步发展壮大工程业务，提升公司工程业务的规模、竞争实力和影响力。

5、公司燃气管道进展情况？

答：在燃气管道方面，公司不断完善专业生产的设备配置和技术、品质保障体系，并组建专业的营销团队，积极开拓该市场。由于进入大的燃气公司前期认证开发周期长，目前公司与地方燃气合作较多，该业务总体销售占比相对较低。

6、请问公司新产品的研发情况和发展方向？

答：公司一直坚持以研发为先锋，主要为三个方面：一是做好现有产品的技术升级；二是做好新产品的开发，拓展产品链，完善系统集成供应能力；三是加强新项目的研发，主要基于未来发展趋势，新材料、新技术和新领域着手，做一些前瞻性的项目研发，比如工业管道领域的拓展。

7、公司未来的并购计划？

答：并购作为企业快速扩张的一条有效路径，公司一直非常重视，也希望通过购并一些能与公司产生协同效应的标的，来推动公司的快速健康发展。但截至目前，尚未找到合适的标的。

8、公司未来会持续保持高比例分红吗？

答：公司每年的利润分配方案都是在综合自身经营实际、发展规划、现金流状况、股东意愿、外部环境等因素的基础上，并充分考虑投资者的合理回报后决定的。未来公司也会严格按照《公司章程》、《公司未来三年（2015-2017年）股东回报规划》等制定相应的利润分配方案，保持股利分配政策的稳定性和持续性。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2015年11月3日


