证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
                     编号：2015-008
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观            √其他：投资者接待日

	参与单位名称及人员姓名
	海通证券：邱友锋、钱佳佳；广发证券：谢璐；国泰君安：黄涛；光大证券：陈浩武、师克克；申万宏源：项雯倩；兴业证券：李华丰；长江证券：李金宝；中银国际：董馨谣；工银瑞信：杜洋、孔微微、毛昆；中金公司：倪娇娇；中国人寿：周介；开域资本：徐庆；国联安基金：顾益辉；银河基金：王翊；兴证资管：顾伟；永赢基金：张文博；国海富兰克林基金：吴西燕；中英益利资产：张扬；彬元资本：陈飞；红象投资：许望伟；瀚伦投资：汪帅；玖歌投资：邓浩龙；六禾投资：戴斌；德溢慧心：刘敬文；个人：林建华。

	时间
	2015年8月11日

	地点
	新华侨大酒店

	上市公司接待人员姓名
	公司董事长兼总经理金红阳先生、董事谢瑾琨先生、董秘兼副总经理谭梅女士、财务总监陈安门先生等

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 董秘兼副总经理谭梅女士作公司2015年半年报说明

投资者活动交流前，谭总就宏观经济形势、行业竞争状况和趋势以及公司上半年的经营情况和未来发展规划等情况作了陈述。主要内容如下：

1、宏观经济形势和行业发展状况

2015年上半年，全球经济延续分化态势，以美国为代表的西方经济体积极向好，新兴经济体经济增速仍在放缓；国内经济处于调结构、转方式的关键阶段，经济运行总体虽呈现缓中趋稳的发展态势，但仍面临一些深层次矛盾问题，结构调整的阵痛继续释放，“三期叠加”的影响短期不会改变，经济下行的压力依然较大。受此影响，塑料管道行业也步入了平稳发展和转型期，行业竞争进一步加剧，同时也面临着新的挑战和机遇。

2、行业发展状况

2014年塑料管道行业产业集中度稳步提升，行业前20位企业塑料管道销售量达到行业总量的40%以上。传统竞争格局逐步被打破，新的经营模式正在形成，骨干企业持续加快全国战略布点与扩张，部分小企业经营困难，甚至停产或转产，行业洗牌力度加大，品牌企业之间的竞争更为激烈。
3、2015年上半年经营情况
面对复杂的经济形势和行业环境，报告期内公司切实贯彻年度经营思路和策略，不断优化发展模式，实现了经营业务的稳健增长。2015年上半年，公司实现营业收入11.16亿元，比上年同期增长9.09%；利润总额2.24亿元，比上年同期增长14.58%；净利润1.90亿元，比上年同期增长15.98%。

4、2015年下半年经营计划和未来发展规划
2015年下半年公司将继续执行年初制定的经营思路和策略，努力完成全年的经营计划指标：营业收入力争达到27.20亿元，成本及费用力争控制在22.10亿元左右。

中长期目标：以新型建材为主业，坚持走“大建材”之路，在做强民用管道的基础上，做优工业管道。

长期目标：稳健经营，持续发展，创百年伟业，成为一家受人尊敬的公众公司。

二、互动交流情况

1、公司上半年PPR零售、市政工程、房地产工程三块业务发展情况？

答：2015年上半年度，公司一方面不断完善家装零售商业模式，并通过多种方式强化品牌和渠道建设，实现零售业务稳步发展，公司PPR产品同比增长17.19%；另一方面加速工程业务模式的调整与转型，在严控经营风险的前提下，积极把握各种机遇，工程业务逐步企稳。

2、公司PPR产品零售渠道和非零售渠道销售占比是多少？

答：目前，公司PPR产品通过零售渠道的销售占比为90%左右。

3、上半年PPR毛利率继续提高，是否还有提升空间？

答：公司PPR毛利率受原材料价格、人工工资、制造费用等成本因素和价格体系执行等多方面因素的综合影响，公司将继续努力保持较高的毛利率水平。


4、公司对工程业务的发展如何规划和定位？

答：2015年公司进一步明确将工程业务分为房产工程、市政工程两条业务线运作，并在团队建设、机制保障、运营模式等方面做了相应调整，以便加快市场拓展。未来公司也希望进一步发展壮大工程业务，提升公司工程业务的规模、竞争实力和影响力。

5、公司上半年产品销售价格有无变化？未来是否会调整？

答：公司上半年产品的销售价格同比变动不大。公司产品的定价主要采取成本加成法，如果成本端波动较大，公司会综合考虑制造成本、市场需求、客户接受程度等因素，对产品价格进行适当调整。

6、请问公司“星管家”服务的推广情况？

答：公司“星管家”服务旨在为业主提供安全可靠的管道系统的同时，帮助业主减少安装过程中的一些漏水隐患，真正解除其后顾之忧。目前“星管家”服务已在全国市场推广，对服务的内容和形式不断进行完善，实施效果良好，得到各方普遍好评。

7、请问公司对各区域市场的拓展及规划？

答：目前公司销售主要集中在华东和华北市场，东北、中西部等其他区域虽然发展速度较快，但销售占比仍较小。未来公司将在进一步巩固华东、华北市场的同时，加大力度拓展东北、中西部等其他区域市场。

8、目前陕西基地进度如何？主要是哪些产品布局在那边？

答：目前公司陕西基地的建设仍处于前期筹备阶段，包括按照相关流程准备土地招拍挂相关资料等。该基地计划主要建设节能环保型聚烯烃类高分子及复合管项目。

9、请问公司渠道网点的建设规划？

答：公司已搭建好全国性营销网络的框架，未来将在成熟区域继续推进渠道纵向下沉；在薄弱区域加强营销网点密度，提升营销网络的能力。

10、公司是否考虑利用既有销售渠道推广管道之外的新产品？

答：目前公司已经利用现有渠道试行管道之外的产品销售，例如精品配件、玻璃胶等。未来公司也将继续考虑引入合适的产品，发挥现有销售渠道的最大功能。

11、请问公司参与浙江五水共治的情况？

答：在浙江各地全面推进的“五水共治”中，公司凭借高端的管道品质及优质的服务，公司的产品得到了政府的认可，其中五水共治工程所需的HDPE双壁波纹管已服务于多个农村生活污水治理示范村。未来公司也会持续关注并选择一些优质的工程积极参与。

12、请问国家地下管廊建设对公司的影响？

答：目前公司产品应用于城市地下管网建设的主要有PE供水管、PE燃气管和HDPE双壁波纹管等，政府对地下管线建设工作的重视，有利于提高地下管网建设的效率，未来公司将会继续密切关注政府相关政策及动向，积极推进相关产品的应用。

13、请问公司有没有考虑互联网布局？

答：目前公司设有天猫旗舰店，作为对传统销售渠道的有益补充。面对当今互联网的快速发展，公司已在积极思考和探索如何将互联网和现有渠道等资源进行有机融合，以进一步完善营销模式，提升市场竞争力。

14、公司这几年一直在成长，在行业中有何竞争优势？

答：经过十多年的稳健发展，公司在产品品质、品牌美誉度、营销模式及渠道、技术研发、企业文化和管理团队等方面形成了较强的综合竞争优势。

15、请问公司未来资本开支计划？

答：公司未来资本开支计划主要还是围绕生产基地的布局建设和同渠道产品的拓展延伸等方面展开，另外也会对互联网方面进行一些探索。

16、除了塑料管道领域，公司是否有考虑扩大业务范围，培育新的利润增长点？

答：公司一直在积极寻求不断做强做大公司业务的途径，包括通过收购、兼并等方式；未来公司主要仍以新型建材为主业，坚持走好“大建材”之路。

17、请问公司未来会持续保持高比例分红吗？

答：公司每年的利润分配方案都是在综合自身经营实际、发展规划、现金流状况、股东意愿、外部环境等因素的基础上，并充分考虑投资者的合理回报后决定的。未来公司也会严格按照《公司章程》载明的股利分配政策制定相应的利润分配方案，保持股利分配政策的稳定性和持续性。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2015年8月11日


