证券代码：002372                        证券简称：伟星新材

浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表

                     编号：2014-013
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他_______________

	参与单位名称及人员姓名
	国泰人寿：贾鲁道。

	时间
	2014年9月25日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、李晓明、章佳佳

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、请问公司产品已获得哪些认证以及主要生产设备的来源？

答：目前公司产品已获得“质量、环境、职业健康管理体系认证”、“节水产品认证”、“中国环境标志产品认证”、“测量管理体系认证”、“德国DVGW认证”等。公司主要引进国际先进设备，例如德国的克劳斯玛菲（Krauss-Maffei）、巴顿菲尔（battenfeld-cincinnati）等，自动化程度高，质量控制精确，确保产品的卓越品质。
2、请介绍一下公司的主导产品？

答：公司主要有三大系列产品：一是PPR系列管材管件，用于建筑内冷热给水，主要面向家装零售市场；二是PE系列管材管件，主要用于城镇及农村供水、采暖、燃气等领域；三是HDPE双壁波纹管，主要用于市政排水排污。

3、公司目前的产能与销售布局情况？

答：目前公司在浙江临海、上海、天津和重庆等四地设立了生产基地，在全国设有30多家销售分公司及办事处，销售网点遍布全国各地。

4、请问公司产品的成本构成是怎样的？

答：公司产品的成本主要由原材料、制造费用、人工等构成，其中原材料成本占比80%左右。

5、目前国内已知的PPR管线的普及率大概多高？是否有维修替代的空间？ 

答：目前在国内建筑冷热水管道市场，还是以PPR系列产品应用为主，其在新房建设中大概占到80%以上，估计未来一段时间仍将保持这个趋势；但旧房（特别是房龄在15年以上）中大部分使用的都是镀锌钢管等传统管道，存在一定的维修替代需求。
6、公司之前的获利过半是集中在华东，以及部分华北，这部分公司有想过说要扩大市占或是营运的范围吗？有没有什么策略性的想法？

答：公司近几年一直致力于全国性营销渠道的建设，并取得了一定的成效，截至目前，公司已搭建完成全国性营销网络的框架，除华东和华北市场之外区域的销售占比也从15%左右提高到了近30%。未来公司将在进一步巩固华东、华北市场的同时，加大力度拓展东北、中西部、西北等其他区域市场。
7、请问公司未来产能是否有扩充的计划？

答：公司会根据战略规划、全国性营销渠道建设情况及市场需求情况逐步完善生产基地和产能的全国性布局。
8、公司是否会考虑利用并购来扩大规模？
答：公司一直在积极寻求不断做强做大公司业务的途径，当然也不排除收购与兼并等手段。截至目前，尚未找到合适的标的。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年9月25日


