     证券代码：002372                        证券简称：伟星新材

浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                        编号：2013-015

	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他_______________

	参与单位名称及人员姓名
	中山证券：余宝山、沈通；财通证券：李永良。

	时间
	2013年10月28日下午

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、李晓明、冯丽君

	投资者关系活动主要内容介绍


	    1、公司主导产品情况？

    答：公司主要有三大系列产品：一是PPR系列管材管件，用于建筑内冷热给水，主要面向家装零售市场；二是PE系列管材管件，主要用于城镇及农村供水、采暖、燃气等领域；三是HDPE双壁波纹管，主要用于市政排水排污。其中，家装零售业务是公司主要的利润来源，目前公司也进一步优化并推广商业零售模式，并在保证经营质量、控制资金风险的前提下，积极做好房产工程、市政工程业务。
2、原材料成本在生产成本中所占比重？

答：公司原材料成本占总成本比例为80%左右。

3、公司如何应对可能出现的原材料价格波动以保证盈利能力？

答：首先公司供应部会综合原材料走势以及需求情况选择合适的采购时点和节奏，适度控制原材料采购成本；其次，公司产品总体采取成本加成方式定价。通常情况下，如果原材料价格波动幅度较大，公司会综合考虑制造成本、市场需求、客户接受程度等因素，对产品价格进行适当调整。

    4、请介绍下公司的营销模式？

答：相对于传统的经销模式，公司的营销模式更具扁平化，主要有如下优点：一是经销商的层级相对较少，毛利空间相对较大；二是销售分公司对经销商进行管理，对市场的把控能力和执行力较强；三是销售分公司及销售人员分布在市场一线，同时也是庞大的信息网络，可以将市场的信息迅速反馈到公司本部，加快公司对市场的反应速度。缺点有管理难度大、销售费用较高、市场推广较慢等。

5、国内塑料管道行业的发展现状和趋势？

答：塑料管道行业属于新兴行业，应用领域不断拓宽、发展前景广阔，市场容量较大，前几年发展速度也较快。目前广泛应用于给排水领域，未来将逐步向燃气、工业、矿山、海洋、农业灌溉、中水利用等各个领域扩展。同时随着技术进步不断加快，各种改性、复合材料的塑料管道逐渐取代传统单一材料管道，应用领域不断扩大，其市场需求和空间不断加大。而且随着城镇化的推进、新农村建设的加快、保障性住房的大量增加以及市政基础设施建设水平的提升，我国塑料管道行业仍将保持稳健的发展速度。目前我国已成为塑料管道生产和应用大国之一，2012年全国塑料管道年产量达到1100万吨。
6、公司对于燃气管发展的看法及拓展情况？

答：随着西气东输工程的推进以及塑料管道技术的进一步提升，塑料管道在燃气市场的应用潜力较大，公司也正在积极地开拓该市场：一方面完善燃气管道生产相关的设备配置，另一方面在营销团队中配备专业的燃气业务人员，成立燃气事业部，加大对燃气管道市场的投入力度。但由于燃气业务前期开发周期较长，目前公司燃气管的销售占比不大。

7、请问公司的研发实力如何？

答：公司是高新技术企业，拥有国家级实验室和省级技术研发中心、博士后工作站以及一支经验丰富、有较强自主创新能力的研发团队，在技术开发、产品配套、系统设计、应用技术等方面具有较强的实力。截止目前，公司主编或参编了30多项国家和行业标准，拥有160多项专利，先后开发投产和储备了40多项新产品新技术，多项技术填补国内空白。

8、公司未来发展战略？

答：品牌战略方面：公司的目标是发展成为国内塑料管道行业第一品牌，国际塑料管道行业著名品牌；产品战略方面：公司将在做大做强民用管道业务的同时，做优工业管道业务；市场战略方面：立足国内市场，发展国际市；研发战略方面，将不断加大老产品的技改和新产品的研发，提升产品的竞争力。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年10月28日


