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浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                        编号：2013-014

	投资者关系活动类别


	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            √其他：电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	长江证券：范超、徐璐瑶；建信人寿：吴廷华；嘉实基金：周龙；博时基金：韩梅；融通基金：彭伟；泰康资产：林崇平；广发证券：谢璐等13家机构。

	时间
	2013年10月28日上午

	地点
	公司

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、李晓明、冯丽君

	投资者关系活动主要内容介绍


	    1、公司第三季度的经营情况？

答：公司第三季度经营情况良好。7-9月实现营业收入5.76亿元，同比上升6.28%；归属于上市公司股东的净利润0.98亿元，同比上升30.12%。

    2、公司综合毛利率持续提升的原因？

答：公司综合毛利率持续提升主要是因为：（1）自2012年以来，公司大力推广零售商业模式，公司的产品结构有了较大调整，PPR销售占比不断增加；（2）公司加强了对经销商以及价格体系的管理，经销商对终端价格体系的执行也更加到位，PPR产品的毛利率得到有效提升。

3、公司工程业务增速不快的原因及对该块业务的规划如何？

答：工程业务主要还是受宏观经济以及行业竞争环境的不利影响；同时公司从风险控制的角度，采取了相对谨慎的策略，更侧重于零售的发展。今后公司也会根据宏观经济环境以及政策的变化，及时调整营销策略。
    4、公司营销费用的趋势？

答：近几年依然是公司渠道建设、品牌推广的投入期，销售费用的绝对额可能还会继续增加，但随着规模效应的逐步发挥，销售费用的占比应该会保持相对比较稳定的状态。

5、公司PPR的产能是否能够满足销售需求？

答：公司总体上执行“订单+库存适当备库”的原则，PPR这一块很多是标准件的产品，因此公司通常在忙季和淡季会做一些订单的协调处理，淡季的话也会保持一个正常的生产量，平滑忙季来不及做的情况。公司也会根据市场需求对新增产能做一些调整,比如重庆和上海基地；此外，这几年，公司原有的生产线也通过技改等提高了生产效率。因此，产能基本上不太会对销售形成阻碍。

    6、天猫旗舰店目前销售情况如何？

    答：公司推出天猫官方旗舰店，一方面是作为企业形象的窗口，进一步加强品牌宣传与推广；另一方面希望通过这个窗口和平台，对网络销售模式形成一些有益的探索。目前，这一块仍处于起步、摸索阶段，销售量较小。

7、公司如何看待PPR管道市场的竞争情况？

    答：目前PPR管道市场中小企业较多，新进者也较多，竞争比较激烈，但是不同的品牌有不同的理念和定位。公司会坚持做“高端管道典范”，持续推进渠道建设和品牌推广，并保证产品品质、性能、服务的进一步完善，加强品牌影响力，真正做到“高端品牌、平民消费”。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年10月28日


