     证券代码：002372                        证券简称：伟星新材
浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                        编号：2013-009

	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他 

	参与单位名称及人员姓名
	中信建投：王愫

博时基金：万定山、罗景、韩梅、沙炜

	时间
	2013年6月27日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、李晓明

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、请问近期原材料价格有变动吗？

    答：近期原材料价格变动幅度不大，基本保持去年同期的水平。

    2、公司2013年分产品的经营计划是什么？

答：在公司主要产品中，PPR系列管材管件是公司的拳头产品也是主要的利润来源，公司将通过加强扁平化的零售商业模式，促进其销售，提高市场占有率；PE类产品种类相对比较丰富，应用领域也比较广，大多属于工程业务，对此，公司在控制风险的前提下，有选择地做好工程业务。　

    3、请谈下公司的募投项目建设情况？

    答：公司募投项目均已建设完成，建成后按计划分三年达产达效。目前，公司正在积极推进以上项目的实施。

    4、公司营销网络的建设情况如何？

答：目前公司已基本完成全国性营销网络的布局和构架，后续公司将进一步从纵深方面推进营销网络的下沉。

5、请问公司产品分区域销售占比情况？

答：公司销售目前主要集中在华东和华北区域，去年两个地区营业收入占比70%左右，其他区域占比相对较少，但近几年增长速度相对较快。

6、请问公司未来对几个不同区域市场的规划？

答：在进一步巩固华东、华北市场的同时，加大其他区域的市场拓展力度。

7、请问公司采取扁平化营销模式的优势是什么？

    答：扁平化营销模式具有以下优势：一是经销商的层级相对较少，毛利空间相对较大；二是销售分公司对经销商进行管理，对市场的把控能力和执行力较强；三是公司的销售公司及销售人员分布在市场一线，同时也是庞大的信息网络，可以将市场的信息迅速反馈到公司本部，加快公司对市场的反应速度。

8、公司目前主要的营销手段是零售、房产和市政工程，未来三方面的发展是否有侧重？

答：公司继续大力推进“零售商业模式”，同时以零售带动工程，发展“房产、市政、工业领域”的业务。

9、请问公司对销售分公司的人员数量规划？

答：主要分为两类：一是业务人员，随着经营规模的逐步扩大，公司会相应地增配销售人员；二是非业务人员，公司会通过采用先进的管理工具、优化工作流程、岗位技能提升等方式进行优化调整，减少该部分人员占比，从而更好提高人均效率。

　　10、公司为什么连续几年都实施高比例分派？

　　答：因为一是与公司的企业文化有关，伟星追求可持续发展，一直非常注重对投资者的回报，同时也是积极响应和落实证监会的政策导向。二是公司这几年发展非常稳健，现金流充沛，能够提供分派的资金保障。三是综合考虑企业实际发展需要以及融资环境等因素以后决定的。

    11、请问公司对HDPE双壁波纹管的看法？

    答：公司HDPE双壁波纹管具有柔韧性好、抗沉降性好、连接简便、施工造价低、使用寿命长、环保可回收利用等优点，能够有效保护土壤和地下水不受污染，符合国家产业政策导向。随着政府整改力度的加强与人们环保意识的提高，其市场前景广阔。

12、请问公司对塑料管道行业的看法？

答：塑料管道行业属于新兴的行业，应用领域不断拓宽、发展前景广阔，市场容量较大，前几年发展速度也较快。与传统管道相比，塑料管道具有节能、节材、环保等优点，非常符合国家“以塑代钢”、“低碳、绿色经济”的政策要求，目前广泛应用于给排水领域，未来将逐步向燃气、工业、矿山、海洋、农业灌溉、中水利用等各个领域扩展。同时随着技术进步不断加快，各种改性、复合材料的塑料管道逐渐取代传统塑料管道，单一材料管道逐步向复合材料管道过渡，其市场需求和空间不断加大。而且随着城镇化的推进、新农村建设的加快、保障性住房的大量增加以及市政基础设施建设水平的提升，我国塑料管道行业仍将保持稳健的发展速度。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年6月27日


