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浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                        编号：2013-007

	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	广发证券：谢璐；海富通基金：宋争林；金元证券：王昕；国泰君安：祝捷。

	时间
	2013年6月7日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、李晓明、冯丽君

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、公司1季度以来的经营情况如何？ 

答：目前公司经营情况正常，预计2013年1-6月归属于上市公司股东的净利润较上年同期增长0—30%。
2、公司对于工程业务是如何规划的？

答：目前，公司坚持“零售为先，以零售带动工程”的思路开展经营，未来公司将遵循“零售、房产工程、市政工程”三驾马车的定位规划工程业务。

3、销售分公司的主要职能是什么？

答：伟星新材的销售分公司主要具有三大职能：一是市场开拓职能；二是市场管理职能，比如价格及品牌管理；三是服务职能，比如提供培训、指导等服务性支持。

4、请具体介绍下扁平化销售模式的特点？

答：相对于传统的总代理制，公司扁平化的营销模式具有如下优点：一是经销商的层级相对较少，毛利空间相对较大；二是销售分公司对经销商进行管理，对市场的把控能力和执行力较强；三是销售分公司及销售人员分布在市场一线，同时也是庞大的信息网络，可以将市场的信息迅速反馈到公司本部，加快公司对市场的反应速度。缺点是：销售费用高、管理难度大、推广速度相对较慢。

5、近期原材料价格变化大吗？

答：近期原材料价格变动幅度不大，基本保持去年同期的水平。
6、公司有没有收购计划？

答：公司并不排斥以收购方式壮大公司规模或提高公司综合竞争力，但目前没有找到合适的标的。

7、零售与工程业务，哪类毛利率更高、盈利质量更高？

答：相对于工程业务，公司零售业务的毛利率较高，资金回笼速度较快，经营质量较好。

8、请问公司对燃气管道的看法？

答：公司认为随着西气东输工程的推进以及塑料管道技术的进一步提升，塑料管道在燃气市场的应用潜力较大，目前公司正在积极地开拓该市场。

9、公司各区域市场是否存在差异，发展态势如何？

答：公司各区域的市场成熟度不同，存在差异。例如华东地区相对成熟、基数大、稳步增长；中西部地区基数小、发展速度较快。

10、公司的核心竞争力是什么？

答：公司核心竞争力主要体现在技术与研发优势、品牌优势、营销网络优势、企业文化和管理团队优势等方面。
11、公司如何开展打假工作？

答：公司成立了法务部，并借助公安局、工商局的力量积极有效开展打假维权活动。打假主要措施：一是推行“打厂为主，拔掉网点”的打假，并申请撤销不正当竞争企业名称；二是提升或扩大防伪技术，提高假冒壁垒；三是主动注册防御商标，防范商标侵权与不正当竞争行为；四是协同销售公司宣传警示，规范管理经销商队伍；五是公司倡导的“免费试验，增值服务”活动的查假堵漏。

12、谈谈今年公司的发展规划？

答：2013年，公司继续坚持以“可持续发展”为核心，深入贯彻“以开发为先锋，以经营带动生产，以生产促进经营”的指导思想，深化转型升级，加强技术创新，坚持高端品牌定位，全力推进零售商业模式，不断完善市场服务体系，形成以生产基地为核心的强势市场圈，进一步提高公司的核心竞争力。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年6月7日


