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浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                        编号：2013-002
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	东兴证券：范劲松

	时间
	2013年1月24日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	谭梅、李晓明

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、PPR管与PAP 管、PEX 管、PB管、U-PVC管等竞争，请比较其优劣势，另外PPR的市场份额未来是否还有大幅提升空间？

答：在建筑冷热水塑料管道市场，PPR管凭借安全性、卫生性、经济性和施工便利性等综合优势，在竞争中脱颖而出，与其他管道比较其优劣势如下： 

项目

PPR管

PAP管

PEX管

PB管

PVC-U管

卫生性能

好

好

一般，含硅烷

好

一般，含微量铅

应用范围

冷、热水

冷、热水

冷、热水

冷、热水

冷水

接头质量

好

容易漏水

容易漏水

好

容易漏水

环保性能

可回收

难回收

难回收

可回收

生产有污染

经济性

好

较好

较好

一般

好

PPR管作为新一代节能环保型建筑给水管材，体现出更强的竞争力，并得到大面积的普及使用，在冷热给水领域占有越来越多的市场份额。
2、公司的扁平化营销模式与行业传统的总经销制比较，有什么不同？

答：公司扁平化的营销模式具有如下优点：一是经销商的层级相对较少，毛利空间相对较大；二是销售分公司对经销商进行管理，对市场的把控能力和执行力较强；三是公司的销售公司及销售人员分布在市场一线，同时也是庞大的信息网络，可以将市场的信息迅速反馈到公司本部，加快公司对市场的反应速度。缺点是：销售费用高、管理难度大、推广速度相对较慢。传统的总经销制优点是：销售费用不高、管理难度低、市场推广速度快。缺点是：对市场的掌控力相对较弱。

3、为何公司的产品毛利率高于行业平均水平？
答：一是得益于公司扁平化营销模式。二是公司产品定位为中高档，品质优良、服务到位，价格定位相对较高。三是产品结构与其他公司不同，除了一些成熟产品外，公司还开发了具有一定差异性和较高附加值的产品。
   4、公司扁平化的渠道只卖PPR管吗？
答：除了PPR管道，还有采暖管道、同层排水管道、精品配件等都可以通过扁平化的营销渠道经营。

 5、公司是如何进行广告宣传？
答：除了在中央台、地方台投放广告，在高速公路投放高炮广告，提高品牌知名度外，公司十分重视对渠道建设的广告宣传，例如营销网点的VI形象设计和宣传、小区促销等有针对性的宣传。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年1月25日


